
	  
	  
	  
Il	  Dipartimento	  di	  Scienze	  Economiche	  e	  Aziendali	  (Di.S.e.a.)	  è	  attivo	  
prevalentemente	  nei	  seguenti	  ambiti	  della	  Terza	  Missione:	  
	  
-‐ attività	  conto	  terzi;	  
-‐ attività	  di	  Public	  Engagement;	  
-‐ attività	  di	  formazione	  continua.	  

	  
Il	  Dipartimento	  non	  gestisce	  poli	  museali,	  siti	  o	  immobili	  storici	  di	  rilevanza	  
culturale,	  e	  usufruisce	  delle	  strutture	  di	  intermediazione	  già	  fornite	  dall'Ateneo	  
e	  da	  esso	  gestite	  a	  livello	  centrale.	  
Non	  sono	  stati	  prodotti	  brevetti	  nell'arco	  temporale	  di	  interesse.	  
	  
Relativamente	  alle	  attività	  di	  Public	  Engagement	  e	  Formazione	  Continua,	  si	  
riporta	  di	  seguito	  una	  breve	  panoramica	  delle	  attività	  più	  rilevanti.	  

PUBLIC	  ENGAGEMENT	  
Il	  Dipartimento	  organizza	  attività	  di	  orientamento	  in	  ingresso	  rivolte	  agli	  
studenti	  delle	  scuole	  superiori	  (Giornate	  interne	  dell’Orientamento	  Di.S.e.a.,	  
dettagli	  nel	  Quadro	  I.4),	  e	  grandi	  eventi	  di	  livello	  regionale	  per	  favorire	  l’incontro	  
tra	  domanda	  e	  offerta	  di	  lavoro	  (Career	  Day,	  dettagli	  nel	  Quadro	  I.4)	  attraverso	  il	  
network	  con	  le	  imprese.	  
	  
Alle	  attività	  di	  orientamento	  in	  ingresso	  hanno	  partecipato	  ,	  solo	  nel	  2013,	  più	  di	  
160	  studenti,	  provenienti	  da	  7	  istituti	  superiori,	  di	  cui	  2	  istituti	  tecnici	  e	  5	  licei.	  
	  
Il	  Career	  Day,	  organizzato	  nel	  2013	  e	  riproposto	  nel	  2014,	  è	  stato	  il	  primo	  evento	  
innovativo	  di	  livello	  Regionale	  nella	  categoria.	  
Grazie	  alla	  visibilità	  sui	  media,	  con	  circa	  100	  occasioni	  di	  visibilità	  dell’evento	  su	  
TV,	  stampa	  e	  web,	  è	  risultato	  strategico	  per	  l'immagine	  e	  la	  promozione	  del	  
Dipartimento	  e	  del	  Polo	  Universitario.	  
Per	  il	  2013,	  citiamo	  i	  seguenti	  dati	  ottenuti	  dal	  monitoraggio	  dell’evento:	  

• Decine	  di	  colloqui	  (in	  media)	  effettuati	  da	  ciascuna	  azienda	  partecipante.	  
• Più	  di	  50	  posizioni	  lavorative	  proposte	  durante	  l’evento.	  
• 15	  Aziende	  partecipanti	  (18	  nell’edizione	  2014).	  
• Circa	  100	  gli	  utenti	  partecipanti.	  

	  
Lo	  staff	  del	  Dipartimento	  partecipa	  anche	  a	  eventi	  pubblici	  di	  divulgazione	  dei	  
risultati	  dell’attività	  di	  ricerca,	  delle	  numerose	  analisi	  sulla	  situazione	  economica	  
del	  territorio	  Sardo,	  di	  promozione	  delle	  attività	  del	  tessuto	  economico	  isolano	  
(turistica	  in	  particolare).	  
Si	  segnalano	  a	  questo	  proposito:	  

• La	  partecipazione	  alla	  Borsa	  Internazionale	  del	  Turismo	  2012	  (dettagli	  
nel	  Quadro	  I.4).	  

• La	  partecipazione	  dei	  Docenti	  agli	  eventi	  “Rapporto	  Annuale	  
sull’Economia	  della	  Sardegna”	  
(http://crenos.unica.it/crenosterritorio/blocks/menu_ct/menu.php?voce



	  
	  
	  

=12),	  promossi	  dalla	  Fondazione	  Banco	  di	  Sardegna	  e	  con	  la	  
partecipazione	  dell’Assessorato	  alla	  Programmazione	  e	  il	  Bilancio.	  

• Promozione	  degli	  incontri	  pubblici	  “Economia	  della	  Sardegna	  –	  
Aggiornamento	  congiunturale”	  in	  occasione	  dell'uscita	  	  del	  rapporto	  
semestrale	  	  sull'economia	  regionale	  della	  Banca	  d’Italia	  (si	  veda	  per	  
esempio	  la	  pagina	  
http://www.uniolbia.it/modules.php?name=Eventi&file=vieweventiarticl
e&artid=122	  per	  i	  dettagli	  sull’edizione	  2012).	  

	  

FORMAZIONE	  PROFESSIONALE	  
Il	  Di.S.e.a.	  è	  attivo	  sul	  fronte	  della	  formazione	  professionale.	  
A	  partire	  dal	  2011	  svolge	  corsi	  di	  formazione	  alla	  professione	  di	  “Tecnico	  della	  
gestione	  della	  contabilità	  e	  della	  formulazione	  del	  bilancio”,	  su	  commissione	  
della	  Regione	  Autonoma	  della	  Sardegna	  e	  in	  collaborazione	  con	  il	  Centro	  
Regionale	  di	  Formazione	  Professionale	  (dettagli	  al	  Quadro	  I.7.a).	  
In	  passato	  sono	  stati	  proposti	  anche	  corsi	  di	  formazione	  rivolti	  ai	  Dottori	  
Commercialisti.	  
	  
Benché	  non	  strettamente	  riconducibili	  all’ambito	  della	  formazione	  professionale,	  
il	  Dipartimento	  propone	  anche	  corsi	  di	  perfezionamento.	  Va	  menzionato	  il	  corso	  
di	  perfezionamento	  in	  “REVENUE	  MANAGEMENT	  &	  E-‐DISTRIBUTION	  FOR	  
TOURISM”	  di	  cui	  è	  riportata	  di	  seguito	  una	  breve	  descrizione.	  
	  
Corso	  Di	  Perfezionamento	  In	  Revenue	  Management	  &	  E-‐Distribution	  For	  Tourism	  
Dal	  24	  al	  28	  settembre	  2013	  si	  è	  tenuta	  la	  seconda	  edizione	  del	  Corso	  di	  
perfezionamento	  in	  Revenue	  management	  &	  e-‐distribution	  for	  tourism.	  
Il	  Corso	  attivato	  dal	  Corso	  di	  laurea	  in	  Economia	  e	  management	  del	  turismo,	  con	  
il	  supporto	  tecnico-‐scientifico	  di	  Tourism	  Plus	  srl,	  spin-‐off	  sostenuto	  
dall’Università	  degli	  Studi	  di	  Sassari,	  ha	  fornito	  una	  conoscenza	  approfondita	  dei	  
sistemi	  di	  distribuzione	  elettronica,	  channel	  management	  e	  account	  
management,	  indispensabili	  per	  inserirsi	  nel	  mercato	  dei	  servizi	  alberghieri,	  con	  
particolare	  riferimento	  ai	  servizi	  di	  prenotazione	  e	  di	  gestione	  della	  
multicanalità,	  offrendo	  competenze	  tecniche	  e	  gestionali	  avanzate.	  
Il	  Corso,	  rivolto	  ad	  un	  massimo	  di	  15	  allievi	  selezionati	  tra	  studenti	  dell’ultimo	  
anno	  e	  laureati	  in	  Economia	  e	  management	  del	  turismo	  e	  studenti	  dei	  corsi	  di	  
laurea	  Magistrali,	  ha	  avuto	  una	  durata	  di	  30	  ore	  nelle	  quali	  si	  sono	  svolti	  tre	  
moduli	  attraverso	  lezioni	  frontali,	  esercitazioni	  pratiche,	  discussioni	  di	  casi	  
concreti,	  tenute	  da	  professori	  universitari,	  dirigenti	  di	  aziende	  private,	  
professionisti	  ed	  esperti	  del	  settore.	  
I	  moduli	  svoltisi	  sono	  Web	  marketing,	  Account	  and	  channel	  management,	  Chess	  –	  
Revenue	  management	  simulation.	  
La	  partecipazione	  al	  Corso	  è	  stata	  gratuita.	  
Una	  terza	  edizione,	  con	  gli	  stessi	  criteri,	  è	  stata	  svolta	  dal	  26	  al	  30	  novembre	  
2013.	  


